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ご住所： FAX：
※FAX番号間違いや今後のご案内が不要な場合は、お手数をおかけしますがFAX番号の記入と右の欄にチェックの上、

FAX : 03-5827-8923へお知らせください。尚、同業者の方からのお申込はご遠慮いただいております。 □ FAX不要
ご記入いただいた情報は、ＩＰＪ会員サービス･情報のご提供以外の目的には使用しません。株式会社IPJは、個人情報保護法その他関係法令およびガイドライン等を遵守いたします。

株式会社IPJ
東京都台東区北上野2丁目-26-12三井第二ビル４F

（TEL）03-5827-8922

お申込みＦＡＸ番号 03-5827-8923

<お問合せ>
ご興味いただけた方は必要事項をご記入の上、下記ＦＡＸ番号宛にお申込みください。

１５０分に凝縮してお伝えする『財務改善手法』
『最新』の改善事例を用いて具体的で分かり易い解説

第

１
部

会社の実態を捉え、「儲かる会社」へと改善の舵を切る！
会社の状況が分かれば取るべき行動が明らかになる！決算書の 「売上」 「利益」
を見ていても会社の本当の姿は見えません。実態を明らかにするには決算書を
使って特別な計算をしなければならない。
◇会社が 「儲かっている」 「儲かっていない」 は決算書のここを見れば分かる
◇幹部・従業員と共有・共感！正しく社長の意図が伝わる報告書の作り方
◇課題を洗い出し、対策を打つ！５年、１０年存続するために必要な「経営計画」

第

２
部

事業承継の準備は早ければ早いほど効果が出る！
中小企業・小規模事業者の経営者のうち、65歳以上の経営者は全体の約４割を占
め、今後数年で、多くの中小企業が事業承継のタイミングを迎えるとみられていま
す。しかし、いざという時に答えが無い問題だけに道に迷ってしまいます。
会社の状況と社長の想いを整理し、事業承継に伴う支出を最低限に抑える。
◇「何を」「誰に」「いつまで」 を整理して価値を調べる。
◇整理した中で、支出を抑える為に「早く進めるモノ」と「問題とならないモノ」
◇事例紹介 自社の状況を正しく理解していれば問題は解決できる！

「残る会社」と「去る会社」の財務の違い
これからを生き残るために無視できない「社長が捉えるべき会社の数値がある」
成 功 事 例 だ け で は な く 、 失 敗 事 例 か ら も 会 社 の 財 務 戦 略 を 考 え る

■質問 ➊～➌について 「自分は出来ている 」 と思 う項目はい くつあ り ますか？

➊ 会 社 の 財 務 状 況 を 理 解 し て 幹 部 ・ 社 員 に 説 明 で き て い ま す か ？

➋ 会 社 の 財 務 の 問 題 を 理 解 し て 対 策 が 打 て て い ま す か ？

➌ 会 社 を 継 続 さ せ る た め に 必 要 な 事 業 承 継 の 準 備 は 出 来 て い ま す か ？

中小企業専門 の財務改善 ～経営者 と し て の引き出 し を増やす～

【開催日】

１０/２４㊋
18：00～20：30

【会場】

かながわ労働プラザ

定員 20名（第４会議室）

解説付資料
「財務改善」のポイントと流れ

【参加特典】

【受講料】

無料

はじめまして。私たちは中小企業様を専門に“財務の課題を解決するプロフェッショナル”として様々な財務戦略を提案している
会社です。具体的には、どうすればもっとうまくお金を残せるのか？もっと大きく増やせるのか？そして、増やしたお金をより長く持続さ
せるにはどうすればいいのか？について、企業毎に最も適した手法を用いて“強固な財務基盤を築く”お手伝いをしています。冒頭の
３つの質問は、会社の財務状況を社長がどの程度把握しているか確認する質問ですが、皆さんはいくつ「出来ている」と答えられます
か？私たちがこれまでにご相談をいただいた社長の８割が２つ以上「出来ていない」という回答でした。これでは社長失格か？業績不
振の原因か？と言うと決してそうではありません。ただ、確実に言えるのは、これからの中小企業経営者にとって財務の知識は欠かす
ことはできませんし、もし自社の財務状況を正確に捉えることができれば、自社の経営資源（ヒト・モノ・カネ）をより適切に配分すること
が出来ますし、手持ちの経営資源だけでも十分に成長させる手法が見つかります。私たちが改善してきた企業の多くは同族（家族）
経営でしたので、必然的に会社の財務については「社長と親族」が中心となり考えています。皆様が「同業他社と比べて儲かっている
のだろうか？」「もっと違うやり方があるのではないだろうか？」「なぜもっと良くならないのだろうか？」などという疑問や不安を持ってい
ても、これをすっきり解決してくれる相談先は無いのではないでしょうか？本セミナーでは「売上が伸びてもお金が残らない」「返済をが
んばっても、結果として借入がなかなか減らない」「このまま後継者に譲っても良いのか？」など財務に関して様々な悩みをお持ちの
経営者様に、“最新の事例“を用いてとにかく具体的で分かり易い解説を致します。セミナー終了後には、これまで進まなかった自社
の財務改善の一歩が踏み出せるきっかけとなると思っています。また長年の経営経験をお持ちの経営者様にも新たな課題を発見し
ていただき、今後の事業承継について考えることが出来る時間となれば幸いです。忙しい日々の中で、一度立ち止まって自分の会
社を見つめ直し、これからの５年、１０年に目を向けてみる機会にしてみてはいかがでしょうか。


